MEIN ANGEBOT FUR DEN JOBMARKT:

So komme ich zu Chancen!

Ausfiill-Beispiel auf der Riickseite!

INITIATIV-BEWERBUNGEN STELLEN-INSERATE

Einige Firmen fallen mir spontan ein, denen ich aktiv Zeitungen/Online-Jobbdrsen, die ich regelmafig
mein Angebot unterbreiten sollte: (wochentlich!) nach passenden Inseraten checke:
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® Welche regionalen oder iiberregionalen
Messen versammeln viele der von Ihnen
angepeilten Firmen? Lassen Sie sich vom
Messeveranstalter den letzten Messekatalog
zuschicken — und Sie schopfen aus dem Vollen!
® Branchensortierte Firmenverzeichnisse auf
CD-ROM (z. B. Fa. Herold) kosten ab mehreren

Diese Bekannten will ich fragen, welche Firmen

ihnen noch einfallen: Hundert Euro. Die Biichereien von
Wirtschaftskammer, Arbeiterkammer,
i ® Handelskammer in den Landeshauptstddten
haben derartige Verzeichnisse bisweilen
) ° kostenlos aufliegen.
® Falls Sie nach Branchen suchen:
° (] Studieren Sie die Gelben Seiten des

Telefonbuches. Kontaktieren Sie Innungen bzw.
Fachgruppen bei der Wirtschaftskammer
} fiir ein Mitgliederverzeichnis!

So komme ich systematisch zu Firmen, die in meine
definierte Zielgruppe passen: (Sehen Sie dazu die
nebenstehenden Tipps!)

® Das Internet bietet gute Moglichkeiten zur
Firmensuche. Falls Sie selbst zu wenig
Internet-Praxis haben, engagieren Sie eine/n

g Bekannte/n. Nutzen Sie auch die
Internet-PCs in Threr AMS-Geschiftsstelle.

e ® | esen Sie gezielt Regionalzeitungen mit
regionalen Wirtschaftsnachrichten oder

o Branchenblatter! Sobald Sie iiber neue
Firmen, Firmenexpansionen usw. lesen,

L treten Sie mit Threm Angebot auf den Plan!
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E Verschrieben? Kein Problem! Dieses PRAXIS!blatt einfach downloaden unter www.ams.at/praxismappe.




